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“I n crisistijden willen bedrijven vooral op de kos-
ten besparen zonder in te boeten aan de effi-
ciëntie of de kwaliteit van de dienstverlening.

Wij kunnen hen daarbij helpen door de zakelijke doel-
stellingen in overeenstemming te brengen met de IT, wat
resulteert in efficiëntere resultaten”, zegt Joachim Vanden
Brande van LoQutus.

Hij richtte het bedrijf op in 2002. Sindsdien kon het een
mooi groeiparcours afleggen. De omzet steeg in 2009 tot
3,10 miljoen euro, een toename met 50 procent ten op-
zichte van 2008. De bedrijfswinst kwam 40 procent
hoger uit op 340.000 euro.

De klanten van LoQutus zitten vooral in sectoren
waarvoor maatwerk nodig is. “Onze klanten zijn
vooral bedrijven met een moeilijke IT-omgeving,
bijvoorbeeld na fusies of overnames. Ik verge-
lijk dit bedrijf graag met de bouwsector, daar is
de opstelling van een gedetailleerd plan voor
complexe bouwwerken de normaalste zaak van
de wereld. Wij gaan uit van precies hetzelfde
principe voor informaticaprojecten.”

“In de IT-sector wordt vaak nog op ambach-
telijke wijze gewerkt. Informatica is weliswaar
hightech, maar bij de ontwikkeling van software
is nog veel ruimte voor automatisering. Boven-
dien worden IT-oplossingen steeds complexer,
wat mijns inziens de belangrijkste reden voor
onze groei is.” 

Ook dit jaar wil LoQutus, dat via de overkoe-
pelende holding MÖBIUS een spin-off is van de
universiteit Gent, blijven groeien. Dat vertaalt
zich onder andere ook in de aanwerving van ex-
tra werknemers. “We zijn nu met 30 medewer-
kers en daar moeten er tegen het einde van dit
jaar tien tot twaalf bijkomen. We mikken op een
gezonde omzetgroei van ongeveer 20 procent,
maar een meevaller is altijd mogelijk.”
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Naam: Joachim Vanden Brande (39)
Bedrijf: LoQutus
Activiteit: software
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